
GDL-COENERGIA 
SOVRANITÀ 

ENERGETICA
(Fidenza 05/02/2023)



LE PERSONE

✓ 50 REFERENTI ISCRITTI ALLA LISTA coe-energia@framalistes.org
✓ suddivisi su 16 province e 23 soci (su 33 soci totali)

COMUNITA ENERGETICHE SOLIDALI
27 persone (chat Telegram)

PREZZO & TARIFFA PROSUMER 
18 persone (chat Telegram)

Aggiornato al 2023-02-05

RAPPORTI CON ENOSTRA (F. Tampellini – F. Casella)
✓ 2-6 persone (socie attive di ènostra)

RAPPORTI CON DOLOMITI (S. Venezia – N. Bolognini)
✓ 2-4 persone (in fornitura da Dolomiti)

mailto:coe-energia@framalistes.org


COSA FA IL REFERENTE?

✓ fa co-formazione sulla filiera partecipando
✓ fa da tramite verso la sua compagine sociale
✓ promuove le convenzioni e colleziona i nominativi locali delle utenze
✓ animazione territoriale, divulgazione (fa crescere la comunità)
✓ Interconnette altre filiere e progetti sociali

✓ CER
➢ partecipa alla manifestazione di interesse, raccolta dati

✓ PREZZO & TARIFFA PROSUMER
➢ propone impianti



DOCUMENTAZIONE ON-LINE

https://www.co-energia.org/ (PUBBLICO)

https://ea.tab.digital/s/FGGTyDKGQCNSLkL (RISERVATO AI SOCI)

https://www.co-energia.org/
https://ea.tab.digital/s/FGGTyDKGQCNSLkL


FOTO STORICHE

GUSSAGO 2007 
tentativo di accordo con la 220 

FIDENZA 2013 – prima convenzione con trenta TRIESTE 2015 – Patto Fiduciario con ènostra

PADOVA 2008 - Banca Etica e Clean Power



COSA ABBIAMO IMPARATO DA 15 ANNI DI RELAZIONI?

➢ AFFRONTARE LA COMPLESSITÀ INSIEME “PAGA”
➢ Per comprendere le filiere
➢ Per partecipare, fare politica, portare idee oltre che clienti

➢ NON ESISTE “UN SOLO” FORNITORE DELL’ECONOMIA SOLIDALE
➢ Concorrenza in ES (sviluppare criteri di scelta)
➢ Indipendenza rispetto il progetto imprenditoriale (partiamo dai GAS e siamo una

assoc. culturale)
➢ Attenzione alla sostenibilità economica e ai bisogni a 360o (biometano?)
➢ Scelte possibili ed adeguate alle nostre risorse
➢ Guardare anche ai numeri (proposta prosumer da Dolomiti?)
➢ Cooperativa o SPA a controllo pubblico?

➢ NECESSITÀ DI SVILUPPARE I TERRITORI CON LE CER GLI IMPIANTI PROSUMER (FASE 2)

➢ I CAMBIAMENTI CLIMATICI HANNO BISOGNO DEL CONTRIBUTO DI TUTTI 
➢ ANCHE LA FASE1 E LA FASE0!
➢ INTERCONNESSIONE FRA FILIERE



FARE SISTEMA VERSO I PRODUTTORI

partecipazione dal basso🙂😐
relazione con CO-E 🙁
Rapporto convenzionati/totale utenti= 1%

partecipazione dal basso🙁
relazione con CO-E 🙂
Rapporto convenzionati/totale utenti= 0.2%



COSA CHIEDIAMO AI PRODUTTORI

➢ PATTO ADESSO LUCE sulla tariffa prosumer
➢ Ingaggiare utenti con un patto (domestici e PIVA) di lungo periodo abbinato ad un 

impianto
➢ Possibilmente privilegiando abitanti della zona
➢ In convenzione co-energia

➢ Possibilità alle associazioni della rete CO-E di diventare soci finanziatori e “girare” ai 
produttori della rete la quota parte di tariffa prosumer

➢ (per ènostra) >> Trasferire risorse dalle iniziative culturali (vedi bando sulla
promozione della transizione energetica) verso la ricerca di nuovi impianti, 
collaborando con i partners!!



RISORSE

(2023)

NUOVI IMPIANTI PROSUMERS



COME ADERIRE

AVVISARE CO-ENERGIA 
DELLA RICHIESTA DI ATTIVAZIONE IN CONVENZIONE
A: info@co-energia.org

ADERIRE ALLA CONVENZIONE CO-ENERGIA:
ELENCO PARTNERSHIP>  “ASSOCIAZIONI”
CODICE CONVENZIONE > “CO-ENERGIA-SOCIO”

!!NON È NECESSARIO 
DIVENTARE SOCI 
DI CO-ENERGIA!!



ADVOCACY?

Advocacy in ambito politico identifica il supporto attivo e la promozione da

parte di individui che mirano ad influenzare le politiche pubbliche e

l'allocazione delle risorse all'interno dei sistemi politici, economici e sociali e

relative istituzioni



COSA CHIEDIAMO AD 
ENOSTRA?



ÈNOSTRA - 1° CONTRIBUTO

A nostro avviso nei quattro assi di lavoro della Proposta sulla Partecipazione, manca un tassello fondamentale: la valorizzazione dei partners
di ènostra. C'è infatti una situazione obbiettiva da considerare:
▪ ogni partner in sè (non solo i singoli soci) ha competenze e caratteristiche da valorizzare, una visibilità e una reputazione già consolidata

negli anni
▪ spesso i soci che provengono da un partner fanno già attività di volontariato o prestazioni professionali all'interno del partner stesso
▪ esistono già dei "gruppi" territoriali dei partners (e.g. GIT di Banca Etica, gli agenti del cambiamento di Italia che Cambia, le 22

associazioni di CO-energia, etc...)

La valorizzazione dei partners potrebbe essere indirizzata nei seguenti modi e percorsi.
➢ mantenere sempre distinti i ruoli sul territorio fra i partners ed ènostra e rendere sempre visibile la "doppia appartenenza" dei soci
➢ "sfruttare" l'indipendenza e la credibilità dei partners affinchè ènostra possa a sua volta essere più credibile nel suo segmento di mercato

e proporre pratiche veramente nuove .
➢ dare delle linee guide ai soci già "attivi" presso i partners in modo da essere "attivi" anche nei confronti di ènostra
➢ delegare ai partners o a gruppi di partners la gestione di alcuni argomenti, "liberando" la vera attività di cooperativa, affinchè

quest'ultima si occupi essenzialmente di vendita, produzione di energia e dei servizi annessi. Facciamo un paio di esempi per chiarire. Un
esempio (1.) riguarda l'educazione ambientale ed il secondo (2.) i finanziamenti dei progetti:

1. Se vendo isolanti o software per la certificazione non dovrei far lezione, come "super partes", sull'uso degli isolanti e sui metodi di
calcolo perchè questo non è corretto e crea distorsioni nella conoscenza, prima ancora che nel mercato. Sappiamo che sul mercato
tradizionale fanno tutti così. Potrebbe succedere la stessa cosa anche per i servizi energetici di ènostra? Si può pensare ad un approccio
innovativo sul "mercato" dell'educazione ambientale? Se sono in ènostra e in Legambiente, l'attività cooperativa la faccio come ènostra
e l'attività educativa come Legambiente. Se sono in ènostra ed in una associazione di consumatori devo sforzarmi a tenere distinti i ruoli
e costruire un modello di concorrenza "etico e solidale" con diversi produttori

2. Non siamo d'accordo sulla proposta paventata in assemblea di creare in futuro una "Fondazione ènostra" o un contenitore di
finanziamenti ad ampio spettro, perchè anche in questo caso, a lungo andare, possono nascere conflitti di interesse. Inoltre c'è già un
partner qualificato con la sua Fondazione (Banca Etica). CO-energia, grazie anche al co-finanziamento di ènostra, propone di anno in
anno progetti in ambito socio-ambientale su diverse filiere oltre l'energia. A nostro avviso il modello migliore è quello del co-
finanziamento di progetti proposti dai partners di ènostra, in ragione dei contratti raccolti e attraverso un patto di corresponsabilità sulle
finalità dei progetti stessi. Anche la modalità della Fondazione sembra una pratica molto diffusa sul "mercato", quando una azienda
comincia a crescere. Forse, anche in questo campo come in altri in cui ènostra lo è già, si può pensare di essere alternativi; acquistando
sempre più nuove "prassi" ed, in cambio, sempre più credibilità.

24 MAGGIO 2020 – MAIL del GdL Sovranità Energetica CO-Energia ad ènostra



ÈNOSTRA - 2° CONTRIBUTO

La maggioranza dell’energia venduta da ènostra (80%) viene acquistata nel mercato libero senza un lavoro specifico di selezione

degli impianti, a parte la richiesta per tutti della GDO (Garanzia Di Origine) e che siano solo FV, eolico e idro, e conoscere quali

fonti danno più garanzie (anche) etiche.

La nostra proposta è di estendere a tutto questo 80% un criterio più forte di selezione, estendendo a tutta la fornitura i contratti

bilaterali con specifici impianti di produzione, assegnando quote di produzione visibili direttamente in bolletta alle quote di

consumo così che ogni socio “adotta un impianto” e trova virtualmente la sua fornitura collegata a quell’impianto. Non è possibile

naturalmente abbinare la curva di consumo (non nota) di ogni utente con quella della produzione però è possibile fare degli

aggregati annuali fra produzione totale dell’impianto e insieme di consumi.

Inoltre si potrebbe dare la possibilità ai soci di proporre essi stessi un impianto da cui vogliono essere forniti.

Ci si potrebbe domandare cosa c’entri questa proposta con gli scopi della cooperativa.

Secondo noi la proposta potrebbe avere un valore simbolico potente e gratificante al tempo stesso:
1.renderebbe ènostra più credibile rispetto la concorrenza che vende anch’essa energia “verde” comprandola dal mercato libero,

2.anticipa in certa misura quello che è la visione di ènostra di controllo e mutualità nella filiera, aumenta la percezione di una

azione collettiva dei soci, favorisce la partecipazione dei soci. Una comunità che vive già attorno ad una pala eolica o un invaso

idro, potrà decidere di essere servita dall’impianto stesso e potrebbe funzionare da presidio e controllo, facendo a meno delle

GDO.

3.potrebbe facilitare l’adesione ad ènostra di nuovi soci. E’ evidente che una persona sceglie ènostra per la sua visione futura,

però deve fare uno sforzo di visione molto grande ed un problema rimane: fra quanti anni l'energia di ènostra sarà davvero in

gran parte non solo rinnovabile ma anche etica e sostenibile? La produzione propria riuscirà a coprire tutta la vendita?

7 GIUGNO 2020 – MAIL del GdL Sovranità Energetica CO-Energia a ènostra



ÈNOSTRA - 3° CONTRIBUTO

In occasione della prima convenzione con ènostra fu proposto di ridurre la quota associativa
di 150 euro (adesso è diventata 50 euro) perchè costituiva una barriera troppo forte
all'adesione di un pubblico più ampio rispetto quello più motivato. Gìà diventare socio di
ènostra, prima del contratto di fornitura, diventa una complessità che è una soglia psicologica
rispetto altri fornitori.

2015 – proposta del GdL Sovranità Energetica CO-Energia a ènostra



ÈNOSTRA - 4° CONTRIBUTO

CRITERI PER LA PROMOZIONE DI COMUNITA ENERGETICHE 

Marzo 2021 – GdL Sovranità Energetica CO-Energia



ÈNOSTRA - 5° CONTRIBUTO

PROPOSTA DI MOZIONE PER ASSEMBLEA 2023???

➢ PATTO ADESSO LUCE sulla tariffa prosumer
➢ Ingaggiare i soci con un patto di lungo periodo
➢ Possibilità alle associazioni della rete CO-E di diventare soci sovventori di ènostra e 

“girare” ai produttori della rete la quota parte di tariffa prosumer
➢ Trasferire risorse dale iniziative culturali (vedi bando sulla promozione della

transizione energetica) verso la ricerca di nuovi impianti, collaborando con i partners!!



COSA CHIEDIAMO A 
DOLOMITI?



DOLOMITI - 1° CONTRIBUTO



DOLOMITI - 2° CONTRIBUTO



DOLOMITI - 3° CONTRIBUTO



DOLOMITI - 4° CONTRIBUTO

CRITERI PER LA PROMOZIONE DI COMUNITA ENERGETICHE 

Marzo 2021 – GdL Sovranità Energetica CO-Energia Firmato da Dolomiti nel 2022



CER



CER 2022

➢ COLLABORAZIONE PARTNERS
➢ PATTO/CARTA DEI CRITERI
➢ CONSULENZA TECNICA/LEGISLATIVA PARTNERS
➢ PROPOSTA PROGETTI (>100kW)

➢ PARTECIPAZIONE A DUE CONSULTAZIONI PUBBLICHE
➢ ARERA E GSE

➢ EROGAZIONE DI BANDI (FONDO DI SOLIDARIETÀ)
➢ CORSO ANIMATORI COMUNITA ENERGETICA)

➢ PARTECIPAZIONE A BANDI 
➢ (SPORTELLO EUROPEO + coop Lo Scoiattolo - Modena)

➢ GRUPPO DI LAVORO NAZIONALE
➢ STUDIO DELLA NORMATIVA
➢ MANIFESTAZIONE DI PRIMO INTERESSE – APPROCCIO COMUNE
➢ DEFINIZIONE DI CERS (LEGAMBIENTE)
➢ COMUNITA SOLARI
➢ COLLEGAMENTO CON INIZIATIVE LOCALI (10 soci)
➢ INCONTRI/PRESENTAZIONI interni/esterni (15 eventi)

➢ RACCORDO TRA ATTORI DELLE FILIERE DEL CIBO
(PARTNERS PRODUTTORI DEI G.A.S.) E LE FORNITURE
SOSTENIBILI DI ENERGIA



ADERIAMO?

https://www.comunirinnovabili.it/manifesto-c-e-r-s/

Costruire un’alleanza dal basso per la lotta alla povertà energetica……....

………partire da contesti con forti criticità, sia ambientali che socioeconomiche…

…………costruire processi di partecipazione e innovazione sociale capaci di 
innescare un profondo cambiamento dei territori, nell’ottica di una maggior 
giustizia ambientale e sociale.

• Interconnessione con 
produttori e filiere

• Innescare processi di ES, non 
solo tamponare i bisogni

CO-ENERGIA



2022 PERIMETRI SOCIALI GIÀ ATTIVI

⚫ Il Documento Base dei GAS (1999)

⚫ La Carta RES (stesa e modificata tra il 2003 ed il 2007)

⚫ Le dieci colonne (INES - Aquila 2011)

⚫ DES Altro Tirreno

⚫ DES Brianza

⚫ DES del territorio parmense

⚫ DES Modena

⚫ DES Rurale Parco Agricolo Sud Milano

⚫ DES Varese

⚫ GAStorino

⚫ L’isola che c’è (DES Como)

⚫ Prendiamoci Cura (MI)

⚫ GAS CamBio (SO)

⚫ GAS CamBioLogica (RM)

⚫ GAS Cremona

⚫ GAS El Ceston (BL)

⚫ GAS Friarielli (NA)

⚫ GAS GAOS (RM)

⚫ GAS Gasia (TV)

⚫ GAS Gastelleone (CR)

⚫ GAS Lodi

⚫ GAS Basso Lodigiano

⚫ GAS Manto-GAS (MN)

⚫ GAS Prati (RM)

⚫ Rete GAS Marche (32 GAS)

⚫ Rete GAS Romagna (5 GAS)

⚫ Rete EnerGAS Veneto (8 GAS)

⚫ Rete GAS Ovest Ticino (3 GAS)

⚫ VenezianoGAS (VE)

⚫ Ecosol Fidenza (PR)

⚫ Mondo Comunità e Famiglia - Il Cortile (LO)

⚫ Mondo Comunità e Famiglia - Terra d'incontro (PD)

⚫ Mondo Comunità e Famiglia - Corte solidale (MB)

⚫ APS Itaca (MB)

⚫ Ass. Ecoistituto della Valle del Ticino (Cuggiono - MI)

⚫ Ass. Forum Cooperazione e Tecnologia (MI)

PROVINCIALE

COMUNALE

REGIONALE

COMUNITA

ASSOCIATIVO

https://www.co-energia.org/media/k2/attachments/DocumentoBaseGAS_1999.pdf
https://www.co-energia.org/media/k2/attachments/CartaRes_2007.pdf
https://www.co-energia.org/media/k2/attachments/10_ColonneES_2011.pdf


CONTESTO NORMATIVO

• ARERA > architetture

• 2/08/2022 documento di consultazione che anticipa già delle novità

• 30/12/2022 TIAD (Testo Integrato Autoconsumo Diffuso)

• MASE > incentivi sull’energia condivisa e ritiro dedicato

• 15/11/2022 annunciato documento di consultazione

• GSE > regole tecniche, registrazione, controllo e elargizione incentivi

• ripristinato il portale per le registrazioni

• ADE > fiscalità su energia condivisa e ceduta alla rete (interpelli)

Aggiornato al 2022-04-07



AT

BT

MT

PERIMETRO FISICO
POSSIBILE PER LE
COMUNITÀ
ENERGETICHE



Trasformatore

MT/BT

Rete elettrica

MT

RETE PRIVATA

RETE PUBBLICA

FLUSSI FISICI

AUTOCONSUMI FISICI

AUTOCONSUMI VIRTUALI

INTROITO ECONOMICO SUI FLUSSI………

C
ED

U
TA

 A
LL

A
 R

ET
E



15% AUTOCONSUMI FISICI = 53 c/kWh

= PUN + servizi&oneri = spesa in bolletta > prezzo di riferimento ARERA 1 gennaio 2023

20% (su energia ceduta in rete) AUTOCONSUMI VIRTUALI

(11 c/kWh dal GSE)

• 15 condòmini (15 appartamenti), FV 30kWp

20% (su energia ceduta in rete) VENDUTO A MERCATO O RITIRO DEDICATO GSE

(18 c/kWh = PUN)

PRODUZIONE 33.000 kWh/anno

11 c/kWh

INCENTIVI SUI FLUSSI PER 20 ANNI – DCO MASE

INVESTIMENTO 40.000 €

50.000 €

media PUN gennaio 2023

ENERGIA CEDUTA IN RETE= 33.000 x (1-15%) 

80% (su energia ceduta in rete) VENDUTO A MERCATO O RITIRO DEDICATO GSE

(8 c/kWh = PUN) price cap definite dal MASE. Diventa uguale al PUN se 

l’autoconsumo virtuale è superiore al 70%)



IL VALORE PER LE COMUNITA LOCALI

AMBIENTALE

ECONOMICO
LOCALE

SOCIALE

MAX VALORE

AMBIENTALE

ECONOMICO
LOCALE

SOCIALE

Modello pluralista (*)
bottom-up (associazioni)

Modello public-lead o multiutility lead (*)
top to bottom 

(*) “Community energy map – RSE e Luis Business School – FrancoAngeli”



NON SOLO POVERTA ENERGETICA..

POVERTA
ENERGETICA



BENEFICI



PREZZO E TARIFFA 
PROSUMER



PREZZO&TARIFFA PROSUMER 2022

➢ Studio della normativa
➢ Studio dei prezzi (Dolomiti tariffa Family<>CO-Energia)
➢ Proposta di ènostra verso domestici e PIVA
➢ Proposta di Dolomiti verso imprese (domestici in attesa di una risposta)
➢ Incontri/presentazioni (2-4)
➢ Proposte di Impianti (2)
➢ Incontro con ènostra

➢ Stutturare la proposte di impianti in chiave di ES
➢ Proposta di mozione presso assemblea di ènostra

➢ Adesso Luce
➢ Altrenativa alle CER per i territori



Riferimenti: siti pubblici dei venditori, Condizioni Tecnico Economiche o schede di confrontabilità delle offerte gennaio 2021

VENDITORI GREEN

MIX VENDITA

MIX VENDITA



MIX DI VENDITA E PRODUZIONE

https://www.servizioelettriconazionale.it/content/dam/sen/mixmedio_combustibili.pdf

MIX
VENDITA
MERCATO
TUTELATO

13.7M DI CLIENTI 
CONSAPEVOLI?

MIX
PRODUZIONE
NAZIONALE



STRUTTURA DELLA SPESA ANNUA

Fonte: ARERA, https://www.arera.it/allegati/schede/221229st.pdf (Mercato tutelato)

I TRIMESTRE 2023

I TRIMESTRE 2021

MATERIA ENERGIA=9.24 c/kWh
ALTRO= 10.82 c/kWh

MATERIA ENERGIA=41.6 c/kWh
ALTRO= 9.62 c/kWh

https://www.arera.it/allegati/schede/221229st.pdf


CONFRONTI?

Comunicazione di ènostra ai soci 20/01/2023

27 c/kWh



CONTRATTI IN CONVENZIONE E TARIFFE DOLOMITI

Comunicazione di Dolomiti a CO-Energia 03/02/2023

!DA VERIFICARE!



TARIFFA
PROSUMER



120 €/MWh

61 €/MWh



PER UN PERCORSO COMPLETO

1. RISPARMIO ENERGETICO
✔ NUOVE TECNOLOGIE
✔ STILI DI VITA

2. PROSUMER A CASA PROPRIA

3. SCEGLIERE FORNITORE ENERGIA

4. PROSUMER COLLETTIVI

5. COMUNITA ENERGETICA

?
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